
Πρώτη συνάντηση με σύμβουλο επενδύσεων:
Πώς να είστε προετοιμασμένοι
Η πρώτη σας επαφή με έναν σύμβουλο επενδύσεων μπορεί να είναι καθοριστική για την
πορεία του χαρτοφυλακίου σας. Δεν πρόκειται απλώς για μια γνωριμία, αλλά για την
ευκαιρία να θέσετε τις βάσεις μιας συνεργασίας που θα διαρκέσει χρόνια. Η προετοιμασία,
λοιπόν, είναι το κλειδί.

Πολλοί άνθρωποι φτάνουν στο ραντεβού χωρίς να έχουν ξεκαθαρίσει τι πραγματικά
θέλουν. Αυτό έχει ως αποτέλεσμα η συζήτηση να γίνεται γενική και να μην προκύπτει
κάποιο συγκεκριμένο πλάνο. Αντίθετα, όταν έχετε κάνει κάποια βασική δουλειά από πριν,
μπορείτε να εστιάσετε στις λεπτομέρειες και να κερδίσετε πολύτιμο χρόνο. καθοδήγηση
σε κάθε επενδυτικό βήμα

1. Καθορίστε τους οικονομικούς σας στόχους
Πριν καν κλείσετε το ραντεβού, αφιερώστε χρόνο να σκεφτείτε τι θέλετε να πετύχετε. Οι
στόχοι σας θα καθορίσουν σε μεγάλο βαθμό τη στρατηγική που θα προτείνει ο σύμβουλος.

https://www.hellasfin.gr/
https://www.hellasfin.gr/
https://www.youtube.com/watch?v=-FqyhXIAL-c
https://www.youtube.com/watch?v=-FqyhXIAL-c


Μιλάμε για βραχυπρόθεσμες ανάγκες, όπως η αγορά αυτοκινήτου ή η αποπληρωμή ενός
δανείου, ή για μακροπρόθεσμες επιδιώξεις, όπως η σύνταξη ή η εκπαίδευση των παιδιών;
Ίσως να συνδυάζονται και τα δύο. Γράψτε τους σε μια λίστα, βάζοντας κατά προτεραιότητα.
Έτσι, όταν ο σύμβουλος ρωτήσει "τι θέλετε να πετύχετε;", θα έχετε ήδη μια ξεκάθαρη
εικόνα.

2. Αξιολογήστε το επενδυτικό σας προφίλ
Κάθε άνθρωπος έχει διαφορετική ανοχή στον κίνδυνο. Κάποιοι αισθάνονται άνετα με τις
διακυμάνσεις της αγοράς, ενώ άλλοι προτιμούν σταθερές, προβλέψιμες αποδόσεις. Το
επενδυτικό σας προφίλ είναι το θεμέλιο πάνω στο οποίο θα χτιστεί ολόκληρο το πλάνο.
Σκεφτείτε: αν η αγορά πέσει 10% αύριο, πώς θα αντιδράσετε; Θα πουλήσετε πανικόβλητοι ή
θα περιμένετε; Η απάντηση θα δείξει αν έχετε συντηρητική ή επιθετική διάθεση. Να είστε
ειλικρινείς με τον εαυτό σας — και με τον σύμβουλο.

3. Συγκεντρώστε τα οικονομικά σας στοιχεία
Το ραντεβού δεν είναι ώρα για εικασίες. Αν δεν έχετε πρόχειρα τα βασικά νούμερα, η
συζήτηση θα μείνει σε γενικότητες. Φέρτε μαζί σας:



Τα τελευταία τρία εκκαθαριστικά σημειώματα φόρου εισοδήματος, για να φανεί το
ετήσιο εισόδημα.

Αντίγραφα τραπεζικών λογαριασμών και καταθέσεων.

Τα στοιχεία για τυχόν υπάρχοντα δάνεια ή υποχρεώσεις.

Λίστα με τυχόν υφιστάμενες επενδύσεις (μετοχές, ομόλογα, αμοιβαία κεφάλαια).

Με αυτά τα δεδομένα, ο σύμβουλος μπορεί να κάνει μια πρώτη αποτύπωση της οικονομικής
σας κατάστασης και να προτείνει ρεαλιστικές λύσεις.

4. Μάθετε για τις επενδυτικές υπηρεσίες που σας ενδιαφέρουν
Δεν χρειάζεται να είστε ειδικός, αλλά λίγη βασική γνώση βοηθά. Ρωτήστε τον σύμβουλο
πώς λειτουργεί η συμβουλευτική που προσφέρει: είναι ανεξάρτητη ή συνδέεται με
συγκεκριμένα προϊόντα; Θα έχετε λόγο στην εκτέλεση εντολών ή εκείνος αναλαμβάνει
πλήρως τη διαχείριση; Πώς θα γίνεται η παρακολούθηση χαρτοφυλακίου; Θα λαμβάνετε
τακτικές αναφορές; Να είστε περίεργοι, γιατί από αυτές τις λεπτομέρειες κρίνεται η
διαφάνεια και η ποιότητα της υπηρεσίας.

5. Συζητήστε για το κανονιστικό πλαίσιο και τη θεματοφυλακή
Η εμπιστοσύνη χτίζεται γύρω από την ασφάλεια. Ρωτήστε πού θα φυλάσσονται τα
περιουσιακά σας στοιχεία. Θα ανοίξετε έναν επενδυτικό λογαριασμό σε τράπεζα ή σε μια
ανεξάρτητη εταιρεία θεματοφυλακής; Είναι σημαντικό να γνωρίζετε ότι τα χρήματά σας
είναι προστατευμένα και ότι η εταιρεία συμμορφώνεται με την ισχύουσα νομοθεσία. Μην
διστάσετε να ζητήσετε διευκρινίσεις για τυχόν όρους που δεν καταλαβαίνετε.



6. Θέστε ερωτήσεις για τη διαδικασία
Το πρώτο ραντεβού είναι δίπλευρη διαδικασία. Εσείς αξιολογείτε τον σύμβουλο όσο κι
εκείνος εσάς. Κάντε ερωτήσεις όπως:

Πόσο συχνά θα ενημερώνομαι για την πορεία του χαρτοφυλακίου;

Πώς χρεώνονται οι υπηρεσίες σας; (προμήθεια, ωριαία αμοιβή ή ποσοστό επί του
χαρτοφυλακίου)

Τι συμβαίνει αν αλλάξουν οι στόχοι μου σε έναν χρόνο;

Μπορώ να επικοινωνώ μαζί σας όποτε χρειαστεί;

Οι απαντήσεις θα σας δείξουν αν το στυλ του συμβούλου ταιριάζει με τις δικές σας
ανάγκες. Μην υποτιμάτε τη σημασία της προσωπικής χημείας — μια στενή συνεργασία
βασίζεται στην άνεση και την ειλικρίνεια.

7. Ορίστε τα επόμενα βήματα
Στο τέλος της συνάντησης, συμφωνήστε για το τι θα ακολουθήσει. Θα σας στείλει ο
σύμβουλος μια πρόταση; Θα χρειαστεί να φέρετε επιπλέον έγγραφα; Υπάρχει
χρονοδιάγραμμα για την έναρξη της συνεργασίας; Το κλείσιμο του ραντεβού με σαφή
βήματα δείχνει επαγγελματισμό και σας δίνει μια αίσθηση προόδου.

Η προετοιμασία για την πρώτη συνάντηση δεν είναι αγγαρεία — είναι η επένδυση που
κάνετε για να εξασφαλίσετε ότι η καθοδήγηση σε κάθε επενδυτικό βήμα θα είναι



στοχευμένη και αποτελεσματική. Όσο πιο έτοιμοι φτάσετε, τόσο πιο γρήγορα θα μπείτε
στην ουσία και θα χτίσετε μια σχέση που βασίζεται στην εμπιστοσύνη και την αμοιβαία
κατανόηση.

Θυμηθείτε: ο σύμβουλος είναι εκεί για να σας βοηθήσει, αλλά εσείς είστε ο καπετάνιος του
πλοίου. Με σωστή προετοιμασία, η πρώτη συνάντηση γίνεται το εφαλτήριο για μια
επιτυχημένη επενδυτική πορεία, όπου η καθοδήγηση σε κάθε επενδυτικό βήμα σάς δίνει
την απαραίτητη σιγουριά για να προχωρήσετε μπροστά.


