
Nowy cennik: sklep WooCommerce od 4550 zł —
co to oznacza dla polskich przedsiębiorców?
Polski rynek e-commerce staje przed kolejną zmianą, która może wpłynąć na sposób, w jaki
małe i średnie firmy podchodzą do tworzenia własnych sklepów internetowych. Firma
specjalizująca się w budowie stron WordPress oraz sklepów WooCommerce ogłosiła
przejrzysty cennik, w którym podstawowa realizacja sklepu WooCommerce od 4550 zł stanowi
wyraźny punkt wyjścia. To ruch, który w branży od dawna był oczekiwany — uproszczenie
oferty i pokazanie klientom konkretnych kwot bez ukrytych kosztów.

Dlaczego przejrzysty cennik ma znaczenie?
Wielu przedsiębiorców, którzy rozważają uruchomienie sklepu internetowego, wskazuje na
niejasności w wycenie jako jedną z głównych barier. Agencje i freelancerzy często
przedstawiają zakres prac, ale dopiero po rozmowie handlowej pojawia się ostateczna kwota.
Tymczasem firma, która ogłosiła nową strukturę cenową, postawiła na całkowitą otwartość. W
jej ofercie sklep WooCommerce od 4550 zł to nie tylko cena bazowa, ale także punkt, od
którego klient może samodzielnie określić, jakie dodatkowe funkcjonalności są mu potrzebne.

Taki model działania sprawia, że proces decyzyjny staje się prostszy. Klient od razu wie, ile
musi zapłacić za podstawową wersję sklepu, a ewentualne rozszerzenia są wyceniane
oddzielnie i również komunikowane wprost. To podejście może przyciągnąć uwagę właścicieli
małych firm, którzy do tej pory obawiali się, że budowa sklepu WooCommerce pochłonie
budżet w niekontrolowany sposób.

Kim jest oferent i na czym się koncentruje?
Firma stojąca za ogłoszeniem od lat działa na rynku usług IT, koncentrując się na WordPressie
oraz WooCommerce. Jak wynika z jej opisu, specjalizuje się w tworzeniu stron internetowych i
sklepów online, a także w opiece technicznej nad już działającymi witrynami. Co istotne, oferta
obejmuje nie tylko samą budowę, ale również stałe wsparcie techniczne, co dla wielu
przedsiębiorców bywa kluczowe — sklep nie może stać, bo generuje straty.

W ogłoszeniu podkreślono, że cennik jest przejrzysty. Oznacza to, że klient nie musi domyślać
się, za co płaci. W przypadku sklepu WooCommerce od 4550 zł widać, jakie elementy wchodzą
w skład podstawowego pakietu: standardowy motyw, podstawowa konfiguracja
WooCommerce, kilka kluczowych wtyczek oraz wdrożenie na serwerze. To właśnie ten element
— otwartość co do zakresu prac — budzi zaufanie wśród potencjalnych klientów.

Co składa się na podstawową realizację?



Wyobraźmy sobie przeciętnego przedsiębiorcę, który chce sprzedawać swoje produkty przez
internet. Nie potrzebuje rozbudowanej platformy z dziesiątkami integracji — potrzebuje sklepu,
który działa szybko, jest bezpieczny i łatwy w obsłudze. W ramach podstawowej oferty sklep
WooCommerce od 4550 zł otrzymuje on właśnie taki zestaw. Konfiguracja WooCommerce to
dopiero początek — wraz z ceną dostaje się również podstawowe SEO, czyli optymalizację pod
kątem wyszukiwarek, oraz szablon graficzny, który można później modyfikować.

Firma nie ukrywa, że za dodatkowe funkcje trzeba zapłacić oddzielnie. To może być zarówno
wadą, jak i zaletą — zależy od punktu widzenia. Dla niektórych klientów ważne jest, aby od razu
mieć wszystko w jednym pakiecie. Inni wolą płacić tylko za to, czego faktycznie potrzebują.
Przejrzysty cennik pozwala na taką elastyczność, a cena wyjściowa sklep WooCommerce od
4550 zł stanowi zachętę do rozpoczęcia rozmowy.

WooCommerce jako platforma dla polskich sklepów
WooCommerce od lat cieszy się popularnością wśród polskich przedsiębiorców. Jest to
rozszerzenie do WordPressa, które pozwala zamienić zwykłą stronę w pełnoprawny sklep
internetowy. Jego ogromną zaletą jest ogromna liczba dostępnych wtyczek oraz możliwość
pełnej personalizacji. W przeciwieństwie do gotowych rozwiązań SaaS, WooCommerce daje
właścicielowi sklepu pełną kontrolę nad kodem i danymi.

Właśnie ta elastyczność sprawia, że wiele firm wybiera WooCommerce jako platformę
startową. Dzięki niemu można zbudować sklep, który rośnie wraz z biznesem. Firma, która
ogłosiła nowy cennik, doskonale to rozumie — dlatego jej oferta skierowana jest głównie do
tych, którzy potrzebują solidnych fundamentów, ale nie chcą przepłacać za coś, czego nie
wykorzystają. W tym kontekście sklep WooCommerce od 4550 zł jawi się jako rozsądna
inwestycja na początek.

Dla kogo jest ta oferta?
Oferta kierowana jest przede wszystkim do mikro i małych przedsiębiorców, którzy do tej pory
nie mieli własnego sklepu internetowego lub korzystali z prostych narzędzi typu platformy
marketplace. Wiele takich firm obawia się kosztów związanych z budową sklepu od podstaw.
Przejrzysty cennik, w którym podstawowa realizacja sklepu WooCommerce od 4550 zł jest
wyraźnie oznaczona, pomaga zdjąć tę barierę.

Warto jednak dodać, że oferta nie ogranicza się tylko do nowych klientów. Firma oferuje
również opiekę techniczną nad istniejącymi sklepami. To oznacza, że przedsiębiorca, który już
ma sklep WooCommerce, ale nie ma czasu ani wiedzy, aby samodzielnie go aktualizować i
zabezpieczać, może skorzystać z pomocy specjalistów. Przejrzysty cennik w tym przypadku
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również ułatwia podjęcie decyzji — klient od razu widzi, ile zapłaci za miesięczne utrzymanie i
wsparcie.

Jakie korzyści przynosi przejrzystość?
W branży e-commerce często spotyka się modele, w których cena końcowa jest znana dopiero
po wykonaniu audytu lub po długiej rozmowie handlowej. Tymczasem coraz więcej klientów
oczekuje, że już na etapie przeglądania oferty będą wiedzieć, ile muszą zapłacić. Firma, która
postawiła na jawność kosztów, wychodzi naprzeciw tym oczekiwaniom.

Przejrzysty cennik to także narzędzie budowania zaufania. Kiedy klient widzi, że za
podstawowy sklep WooCommerce od 4550 zł dostaje dokładnie to, co jest opisane, bez
ukrytych opłat, łatwiej mu podjąć decyzję o współpracy. To szczególnie ważne w przypadku
mniejszych firm, które często mają ograniczone budżety i nie mogą ryzykować
nieprzewidzianych wydatków.

Co dalej? Perspektywy dla rynku WooCommerce
Ogłoszenie takiego cennika może wpłynąć na inne firmy działające w tej samej branży.
Konkurencja, aby utrzymać klientów, również może zacząć przedstawiać swoje ceny w bardziej
otwarty sposób. To zjawisko jest korzystne dla całego rynku — klienci zyskują możliwość
łatwiejszego porównywania ofert, a firmy muszą konkurować jakością i zakresem usług, a nie
tylko ceną.

Warto pamiętać, że WooCommerce to nie tylko platforma sprzedażowa, ale także ekosystem,
który stale się rozwija. Nowe wtyczki, integracje z systemami płatności i magazynowymi —
wszystko to sprawia, że sklep oparty na WooCommerce może ewoluować razem z biznesem.
Oferta z przejrzystą ceną startową sklep WooCommerce od 4550 zł to dopiero pierwszy krok —
później klient może rozbudowywać sklep o kolejne funkcje, płacąc tylko za to, czego faktycznie
potrzebuje.

Podsumowanie

Ogłoszenie nowego, przejrzystego cennika przez firmę specjalizującą się w WordPressie i
WooCommerce to sygnał, że rynek usług e-commerce zmierza w kierunku większej otwartości.
Dla polskich przedsiębiorców oznacza to większą kontrolę nad wydatkami i prostszą ścieżkę
do uruchomienia własnego sklepu internetowego. Podstawowa realizacja sklepu
WooCommerce od 4550 zł to konkretna, łatwa do zrozumienia propozycja, która może
zachęcić wiele firm do postawienia na własną witrynę sprzedażową.

W dłuższej perspektywie takie podejście może przełożyć się na wzrost liczby sklepów opartych
na WooCommerce w Polsce, a także na większe zainteresowanie usługami opieki technicznej,



które pomagają utrzymać sklep w dobrej kondycji przez lata. Dla branży to krok w dobrym
kierunku.


