
חצי השנה הראשונה לאחר איחוד הלוואות או איחוד חובות היא תקופה קריטית לבניית דירוג אשראי חדש ובריא.
בתקופה הזו מערכת האשראי בוחנת האם הפעם אתם מתנהלים אחרת, ואם אפשר לתת לכם "קרדיט" מחדש. מי

שמנהל את החודשים הראשונים בצורה נכונה, יכול לראות שיפור משמעותי הן בדוח נתוני האשראי והן ביכולת לקבל
הלוואות טובות יותר בעתיד.

למה חצי השנה הראשונה אחרי איחוד חובות כל כך קריטית לדירוג האשראי
אחרי ביצוע הלוואה לאיחוד הלוואות או מחזור הלוואות, תמונת האשראי שלכם משתנה באופן חד: כמה הלוואות

BDI-נסגרות, הלוואה אחת גדולה נפתחת, ולעיתים מסגרות אשראי מצטמצמות. כל שינוי כזה מדווח ללשכות האשראי ול
ומשפיע על הניקוד. חצי השנה הראשונה היא מעין "תקופת מבחן" שבה הדירוג מתחיל להתייצב מחדש בהתאם

להתנהלות בפועל.

בדרך כלל, דירוג אשראי לא מזנק ביום אחד. לוקח מספר חודשים עד שמודל הדירוג "מאמין" שאתם באמת עומדים
בהחזרים החדשים באופן עקבי. לכן, תכנון מדויק של תזרים, מעקב יומיומי אחרי חיובים והימנעות מוחלטת מהחמצת

תשלום, הם תנאי הכרחי לשיפור בדירוג האשראי בטווח קצר ובינוני.

BDI הבנת ההשפעה של איחוד חובות על דוח נתוני אשראי
לפני שנכנסים לפעולות המעשיות בחצי השנה הראשונה, צריך להבין מה בעצם קורה מאחורי הקלעים בדוח נתוני

האשראי BDI. איחוד חובות, בין אם דרך בנק, חברה חוץ בנקאית או הלוואה כנגד נכס, משנה כמה פרמטרים מרכזיים
שהמודלים של הדירוג בודקים בקפדנות.

מספר המסגרות והלוואות פעילות לפני ואחרי איחוד חובות

לפני איחוד חובות יש לרוב מספר הלוואות במקביל, חובות כרטיסי אשראי, אולי גם מינוס בעו״ש משמעותי. אחרי מהלך
האיחוד, הדוח מציג פחות הלוואות פעילות, אך הלוואה מרכזית אחת גדולה. זה יכול להיתפס כחיובי )פחות פיזור, פחות

פיגורים נקודתיים( או כשלילי )ריכוז חוב גבוה אחד(, בהתאם לאופן שבו אתם מתנהלים בחודשים הראשונים ולרמת
הסיכון הכוללת.

יחס החזר להכנסה ומבנה ההחזרים

אחד המדדים הקריטיים הוא יחס החזר להכנסה - כמה מתוך ההכנסה הפנויה הולך כל חודש להחזר חובות. אם פריסת
תשלומים מחדש נעשתה נכון, ההחזר החודשי אמור לרדת לרמה סבירה שלרוב נעה בין 25% ל-35% מההכנסה נטו

למשק הבית. ירידה ביחס ההחזר מאותתת על יציבות גבוהה יותר ולכן מייצרת פוטנציאל לשיפור בדירוג האשראי, כל עוד
אין חריגות בתקופה הראשונה.

התנהגות עבר מול התנהגות חדשה אחרי איחוד חובות

דוח האשראי לא שוכח את העבר: פיגורים, הסדרים, צ'קים שחזרו וחובות שנמצאים בטיפול משפטי ממשיכים להופיע
לתקופה מסוימת. יחד עם זאת, ההתנהלות מהיום והלאה מקבלת משקל הולך וגובר. כאשר רואים הלוואה מאוחדת

חדשה, עם לוח סילוקין סדור ועמידה מלאה בתשלומים במשך 6-12 חודשים, האפקט השלילי של ההיסטוריה מתחיל
להישחק, והמודל נותן יותר משקל להתנהלות העדכנית.

מפת דרכים לחצי השנה הראשונה: חודש אחרי חודש
כדי לבנות דירוג אשראי חדש בצורה נבונה, כדאי להסתכל על ששת החודשים הראשונים כעל פרויקט מנוהל. כל חודש יש

דגשים שונים, אך המטרה הכוללת אחת: יצירת דפוס עקבי של עמידה מדויקת בהחזר, צמצום סיכונים ושיפור תזרים
המזומנים המשפחתי.



חודש ראשון: ייצוב ההלוואה המאוחדת והבנת התנאים

בחודש הראשון אחרי קבלת אישור עקרוני וביצוע העברת הכספים בפועל, חשוב לוודא שכל ההלוואות הקודמות אכן
נסגרו ושהחובות הקיימים סולקו. אם נעשה הסדר חוב מול בנק או גוף חוץ בנקאי, צריך לקבל אישורי סילוק בכתב ולוודא
שהם מדווחים כנדרש. בנוסף, זה הזמן לבחון לעומק את הריבית שנקבעה - האם מדובר בריבית פריים, ריבית קבועה או

ריבית משתנה - ולהבין איך היא משפיעה על עלות החוב הכוללת.

באותו חודש כדאי גם להוציא דוח נתוני אשראי BDI מעודכן ולראות איך העסק נראה על הנייר לאחר איחוד החובות. זה
יאפשר לעקוב בהמשך האם חלה התקדמות, ויזהה מוקדם אם יש הלוואות או חובות שלא נסגרו במלואם או מדווחים

בצורה שגויה.

חודש שני: בניית תזרים מזומנים משפחתי יציב

בחודש השני הפוקוס עובר לניהול תזרים מזומנים משפחתי שמתאים להרכב ההחזרים החדש. המטרה היא לוודא
שההחזר חודשי של ההלוואה המאוחדת משתלב בתקציב מבלי לגרום לחזרה למינוס או להסת reliance על כרטיסי

אשראי בצורה מוגזמת. במילים אחרות, אפשר לאחד חובות בצורה טכנית, אך אם התזרים לא מחזיק - דירוג האשראי לא
ישתפר ואף עלול להיפגע שוב.

בשלב זה כדאי לעבוד עם גיליון אקסל פשוט או אפליקציית ניהול תקציב: להזין הכנסות קבועות, הוצאות קבועות
)שכירות, משכנתא, גנים, מיסים, תקשורת( והוצאות משתנות, ולמקם את ההחזר המאוחד בתוך התמונה הכוללת. אם
מתגלה שיחס ההחזר גבוה מדי, ייתכן שצריך לחזור לייעוץ פיננסי לאיחוד הלוואות ולבחון התאמות, לפני שנוצר שוב

לחץ תזרימי.

חודש שלישי: בדיקת ריביות והשוואת הלוואות אונליין לשיפור עתידי

בחודש השלישי, לאחר שכבר יש דפוס של 2-3 תשלומים סדירים, אפשר להתחיל לחשוב טקטית קדימה. זה הזמן
להשתמש בכלים כמו מחשבון איחוד הלוואות ואתרי השוואת הלוואות אונליין, כדי להבין האם התנאים שקיבלתם

תחרותיים או שיש מקום לשיפור עתידי. עדיין מוקדם למחזר שוב, אבל הכנה נכונה מאפשרת להגיב כשהדירוג מתחיל
לעלות והריביות בשוק משתנות.

במקביל, זה הזמן לבדוק לעומק את עלויות החוב: האם קיימת עמלת פירעון מוקדם במקרה של מחזור הלוואות או
מיחזור משכנתא לאיחוד הלוואות בעתיד, מה הנוסחה לעדכון ריבית פריים או ריבית משתנה, ומה המשמעות של כל

שינוי על לוח הסילוקין.

חודשים רביעי-חמישי: חיזוק הרגלי תשלום וניקוי "מוקשים" מדוח האשראי

בשלב זה הדגש המרכזי הוא עקביות. ארבעה-חמישה חיובים רצופים, ללא איחורים או חריגות, משדרים למערכת
האשראי שאתם בשליטה. זה הזמן לטפל גם בפרטים הקטנים: לדוגמה, אם בעבר היו כמה חובות כרטיסי אשראי עם

מינימום בלבד ששולם, מומלץ להקטין מסגרות מיותרות, לאחד כרטיסים ולהימנע מפיצול החיובים למספר מועדים
שמקשים על השליטה.

בנוסף, כדאי לבצע בדיקה נוספת של דוח נתוני האשראי, ולאתר כל רישום שגוי, הלוואה שסומנה כפיגור למרות ששולמה
או חוב שנסגר ולא עודכן. לעיתים, תיקון טכני של נתוני עבר יכול להעלות דירוג בעשרות נקודות. במקרים מורכבים, שווה

לשקול ליווי של איש מקצוע שמכיר את שפת הדוחות ויודע לעבוד מול לשכות האשראי.

חודש שישי: הערכת מצב מחדש ותכנון מהלכים לטווח הארוך

אחרי שישה חודשים של עמידה בהחזרים, ניהול תזרים והפחתת סיכונים, אפשר לבצע הערכת מצב מחודשת. זה הזמן
לבחון שוב את הדירוג, את פריסת החוב, ואת השאלה האם יש מקום לשינוי מבני של ההלוואה בעתיד: קיצור תקופה,

מעבר למסלול ריבית אחר, או בדיקת זכאות להלוואה טובה יותר שתאפשר להחליף חלק מהחוב הקיים בריבית נמוכה
יותר.



יחד עם זה, חשוב לא למהר לבצע מחזור נוסף מבלי להבין את כל העלויות: אם קיימת עמלת פירעון מוקדם גבוהה, או אם
הדירוג עדיין לא התאושש במלואו, ייתכן שכדאי להמתין עוד מספר חודשים. המפתח הוא תזמון נכון: לחכות לנקודה שבה

הדירוג כבר שופר, יחס ההחזר יציב, והריביות בשוק מאפשרות לשפר תנאים בלי להגדיל סיכון.

ניהול ריבית ותמהיל: איך בוחרים בין פריים, קבועה ומשתנה
בהקשר של איחוד הלוואות, רבים מתמקדים רק בגובה ההחזר החודשי ומתעלמים מתמהיל הריביות. בפועל, השילוב בין

ריבית פריים, ריבית קבועה וריבית משתנה משפיע חזק על רמת הסיכון העתידית ועל היכולת לשמור על דירוג אשראי
יציב גם בתקופות של שינויים בשוק.

ריבית פריים: גמישה אך חשופה לשינויים במשק

מסלול פריים צמוד לריבית בנק ישראל בתוספת מרווח, ולכן ההחזר החודשי יכול לעלות או לרדת עם הזמן. בתקופת חצי
השנה הראשונה לאחר האיחוד, השאיפה היא ליציבות, ולכן לא רצוי שכל ההלוואה תהיה במסלול פריים. עם זאת, רכיב

פריים מסוים יכול להועיל אם הריביות במשק צפויות לרדת, או אם מתוכנן מחזור הלוואות תוך מספר שנים ולא רוצים
להינעל למהלך ארוך מדי בריבית קבועה גבוהה.

ריבית קבועה: ודאות מלאה במחיר של גמישות נמוכה

מסלול ריבית קבועה מספק ודאות גבוהה לתזרים - ההחזר כמעט לא משתנה לאורך התקופה. לחצי השנה הראשונה זו
לעיתים בחירה נוחה, משום שקל יותר לבנות תקציב בלי הפתעות. החיסרון הוא שבמקרה של ירידת ריביות משמעותית,

עלול להיווצר פער לרעתכם, ומיחזור הלוואות ידרוש התמודדות עם עמלת פירעון מוקדם שעלולה להיות משמעותית.

ריבית משתנה: בין הזדמנות לסיכון

ריבית משתנה, בין אם כל חמש שנים או בתדירות אחרת, מאפשרת לעיתים להתחיל בריבית נמוכה יחסית, אך במחיר
של חוסר ודאות לטווח ארוך. בחצי השנה הראשונה, כשדירוג האשראי טרי והמערכת בוחנת אתכם, עדיף שלא לבנות

תזרים שיכול להתהפך בחדות במועד השינוי הבא. מי שבוחר במסלול כזה צריך להכניס ללוח השנה כבר עכשיו את
תאריך השינוי המשוער, ולהיערך מבעוד מועד עם השוואת ריביות חדשה ותכנון מחזור אפשרי.

איחוד חובות, הלוואות חוץ בנקאיות והלוואה כנגד נכס: איפה זה פוגש את
דירוג האשראי

החלטה בין בנק, הלוואות חוץ בנקאיות או הלוואה כנגד נכס היא לא רק עניין של ריבית. היא גם משפיעה על האופן
שבו הדוח שלכם נראה ועל המסר שאתם משדרים למערכת האשראי. חצי השנה הראשונה לאחר המהלך היא גם הזמן

להבין אם הבחירה הייתה נכונה או שכדאי להכין מהלך עתידי לשינוי מסגרת המימון.

הלוואות חוץ בנקאיות: יתרון בגמישות, חיסרון בעלות ובתדמית סיכון

גופים חוץ בנקאיים מאפשרים לרוב בדיקת זכאות להלוואה מהירה, לעיתים ללא בטוחות, ועם פחות בירוקרטיה. מצד
שני, הריביות גבוהות יותר, ולעיתים עצם נוכחותם בדוח משדרת למלווים אחרים שהבנקים לא הסכימו לממן את החוב.

בחצי השנה הראשונה חשוב במיוחד להקפיד לעמוד בכל ההחזרים אליהם, כי איחור אפילו קטן יכול להצטייר חריף יותר
מאשר איחור בהלוואה בנקאית סטנדרטית.

הלוואה כנגד נכס ושעבוד נכס: דיסציפלינה או סיכון יתר

כאשר מבצעים הלוואה כנגד נכס או מהלך של שעבוד נכס, ההלוואה זולה יותר בדרך כלל, אך הסיכון גבוה - הנכס
משמש בטוחה. בחצי השנה הראשונה, המטרה העליונה היא להוכיח לעצמכם ולמערכת שאתם עומדים בהתחייבות הזו

באופן מוחלט. כל סטייה יכולה להוביל להסלמה מהירה יותר מבחוב לא מובטח, ולהשפיע על דירוג האשראי בעוצמה.



מיחזור משכנתא לאיחוד הלוואות: השפעה כפולה על תזרים ודירוג

מיחזור משכנתא לאיחוד הלוואות הוא מהלך נפוץ שבו משתמשים בבית הקיים כדי לסגור הלוואות צרכניות יקרות. מצד
אחד זה משפר דרמטית את ההחזר החודשי ומייצב את התזרים, מצד שני הוא מאריך את תקופת ההחזר הכוללת ומרכז

את הסיכון בנכס אחד. בחצי השנה הראשונה אחרי מהלך כזה, יש לנטר היטב את ההתנהלות בחשבון, לוודא שלא נוצרים
שוב חובות כרטיסי אשראי חדשים, ולא לחזור לדפוסים שאיחוד החובות נועד לפתור.

השוואת הלוואות ומחשבון איחוד הלוואות: עבודה נכונה עם מספרים
חצי השנה הראשונה היא זמן טוב לפתח הרגל חדש: לא לקבל הצעות מימון "על עיוור". שימוש שיטתי בכלי מחשבון
איחוד הלוואות ובאתרי השוואת הלוואות אונליין מאפשר להבין מהר מאוד כמה באמת אתם משלמים על כל שקל

שהלוו לכם, וכיצד שינוי תקופה, ריבית או סוג מסלול משפיע על לוח סילוקין ועל העלות הכוללת.

בחינת סכום ההלוואה הכולל אחרי איחוד, כולל כל העמלות הנלוות.

בדיקת ההחזר החודשי המינימלי הדרוש כדי לא לחרוג מיחס החזר להכנסה סביר.

השוואת ריביות בין בנקים, חברות אשראי וגופים חוץ בנקאיים, באותם תנאי תקופה ובאותו סכום.

ניתוח רגישות - מה קורה להחזר אם הריבית משתנה ב-1% או אם מקצרים את התקופה בשנתיים.

עבודה מדויקת עם המספרים מונעת כניסה להסכמים יקרים מדי, ועוזרת להימנע ממצב שבו בעוד שנה-שנתיים תמצאו
את עצמכם שוב שואלים האם משתלם לאחד הלוואות מחדש. ככל שההתנהלות יותר מקצועית, מה זה משכנתא לגיל

השלישי כך הדירוג משקף לאורך זמן התנהגות עקבית ואחראית.

ניהול מסגרות אשראי, מינוס וחובות כרטיסי אשראי אחרי איחוד
אחד המוקשים הגדולים בחצי השנה הראשונה הוא הפיתוי "לנצל מחדש" את המסגרות שהתפנו אחרי האיחוד. מי שלא

מטפל בזה משדר למערכת האשראי שהבעיה ההתנהגותית לא נפתרה, רק הוזזה זמנית. כדי לחזק את הדירוג, צריך
לנהל בצורה אקטיבית את כרטיסי האשראי, המינוס בעו"ש ושאר המסגרות.

מינוס בעו״ש: ממימון קבוע לכלי חירום בלבד

אם עד עכשיו המינוס היה חלק קבוע מהחיים, המטרה בחצי השנה הראשונה היא לשנות את התפיסה: מסגרת העו"ש
אמורה להיות רזרבה חירומית, לא מקור מימון קבוע. מומלץ לקבוע יעד של יתרה אפסית עד חיוב כרטיסי האשראי,

ובמידת הצורך להשתמש במעט מהמסגרת אך לחזור לאפס בתוך מספר ימים. התנהלות כזו משדרת יציבות ומשפרת
את ה"ציון" שהמערכת נותנת לכם על אופן ניהול החשבון.

חובות כרטיסי אשראי: מעבר לתשלום מלא ולא רק מינימום

אחרי איחוד הלוואות, המטרה היא לא לייצר חוב חדש במקומות אחרים. תשלום מינימום קבוע על כרטיס אשראי בריבית
גבוהה יישחק כל שיפור שיצרתם באיחוד הקודם. לכן, בחצי השנה הראשונה יש להציב כלל: לא משאירים חוב מתגלגל

בכרטיסים, אלא אם כן מדובר בשימוש זמני ומגובה בתוכנית החזר ברורה. במידת הצורך, שווה לשקול הלוואה לכל
מטרה בריבית נמוכה יותר לסגירת חוב כרטיסי אשראי, אך רק לאחר בדיקה יסודית של העלות הכוללת.

כיצד ייעוץ פיננסי מקצועי תומך בבניית דירוג אשראי חדש
למרות שהרבה מהצעדים אפשר לבצע לבד, עבור מי שנמצא תחת לחץ כלכלי או נפשי, ליווי של גורם מקצועי בתחום

ייעוץ פיננסי לאיחוד הלוואות יכול להיות ההבדל בין עוד סיבוב חובות לבין שינוי אמיתי. היועץ רואה את התמונה מגבוה,
מבין לעומק את כללי מודל הדירוג, ומסוגל לייצר תכנית פעולה ברורה לחצי השנה הראשונה

https://wakelet.com/wake/XOO3_x4Jg9LqaTwVtX5ah והשנים שאחריה.

בניית תזרים מזומנים ותוכנית צמצום הוצאות שמותאמת להחזר המאוחד.

https://atavi.com/share/y0fo6szk2f7n
https://atavi.com/share/y0fo6szk2f7n
https://wakelet.com/wake/XOO3_x4Jg9LqaTwVtX5ah


בחינת הצעות איחוד הלוואות קודמות, כולל ריביות, עמלות ותנאים נלווים.

החלטה אסטרטגית אם להשתמש במסלולי הלוואה כנגד נכס או להישאר במסלולים צרכניים.

תכנון מהלכים עתידיים של מחזור הלוואות ברגע שהדירוג ישתפר והריביות יאפשרו שדרוג תנאים.

בעיקר, יועץ מנוסה עוזר לשמור על משמעת. חצי השנה הראשונה מלאה בפיתויים - פתאום ההחזר החודשי ירד, פתאום
יש מרווח נשימה, והנטייה הטבעית היא "להחזיר לעצמנו" דרך צריכה. תפקיד הייעוץ הוא להחזיק את הקו ולהזכיר

שהמטרה המרכזית היא בניית חוסן פיננסי ודירוג אשראי חזק, לא רק הקלה זמנית.

האם משתלם לאחד הלוואות לטובת שיפור דירוג אשראי - ומה המשמעות
חצי שנה קדימה

השאלה האם משתלם לאחד הלוואות היא לא רק חישוב ריבית מול ריבית. היא שאלה אסטרטגית על מבנה החוב,
התנהגות אתר נהדר האשראי, והיכולת שלכם להציג בפני המערכת דפוס חדש ואחראי. ברוב המקרים, אם האיחוד מוריד

את יחס ההחזר, מייצב את התזרים ומצמצם אי ודאות, הוא יוצר פוטנציאל ממשי לשיפור דירוג האשראי בטווח של חצי
שנה עד שנה.

עם זאת, איחוד חובות בפני עצמו לא "מנקה" את הדוח ולא מוחק היסטוריה בעייתית. השינוי האמיתי נמדד בחודשים
שלאחר מכן: האם ההחזר החדש משולם תמיד בזמן, האם אין חריגות חדשות, האם לא נוצרים שוב חובות כרטיסי אשראי

ומינוס כרוני. השוק רואה הכול במספרים, ואת המספרים הללו אתם כותבים בפועל בכל חודש מחדש.

לסגור מעגל: איך נראית חצי שנה מוצלחת אחרי איחוד חובות
אחרי שישה חודשים של התנהלות נכונה, התמונה הרצויה נראית כך: ההלוואה המאוחדת משולמת בקביעות, החשבון
מתנהל ללא חריגות, המינוס אם קיים הוא זמני בלבד, שימוש בכרטיסי אשראי נעשה בשליטה, והיחס בין החזר חודשי

להכנסה נשמר ברמה בריאה. בדוח האשראי רואים יציבות, ירידה במספר המסגרות הפעילות והתמעטות אירועים
שליליים חדשים.

בנקודה הזו אתם כבר לא רק "מי שאיחדו להם חובות", אלא לווה שמסוגל לנהל מסגרות בצורה אחראית. זהו הבסיס
שממנו אפשר בעת הצורך לבצע השוואת ריביות נוספת, לבחון מחזור הלוואות בתנאים טובים יותר, או לקבל הלוואה

לכל מטרה בהמשך כשיש צורך אמיתי. מי שמבין שחצי השנה הראשונה היא שלב בניית האמון מחדש עם מערכת
האשראי, מנהל אותה כמו פרויקט ומרוויח מכך שנים קדימה.

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ היא חברת ייעוץ וליווי פיננסי מובילה, המספקת מעטפת מקצועית של פתרונות
מימון, אשראי והבראה כלכלית. המשרד חורט על דגלו מקצועיות, יצירתיות וליווי אישי, במטרה להוביל את קהל

לקוחותיו לעצמאות ויציבות כלכלית.

תחומי ההתמחות והשירותים שלנו:

יעוץ משכנתאות: ליווי צמוד, מכרז ריביות בין בנקים והתאמת תמהיל המשכנתא האופטימלי והחסכוני ביותר.

משכנתא לגיל השלישי )משכנתא הפוכה(: פתרונות פיננסיים לבני 55 ומעלה המאפשרים נזילות כספית
ושמירה על רמת החיים.

איחוד הלוואות: פתרון חכם להקטנת ההחזר החודשי, יצירת סדר בתזרים המזומנים והקלה בעומס הכלכלי.

מומחה אשראי ומימון: גיוס אשראי בתנאים מועדפים והתאמת פתרונות מימון יצירתיים לעסקים ולפרטיים.

מסורבי בנקים וחילוטים: ליווי מורכב ומתן פתרונות חוץ-בנקאיים ואחרים ללקוחות שנתקלו בסירוב מטעם
המערכת הבנקאית.

https://elmarasrbe.raindrop.page/bookmarks-73833391


יעוץ פיננסי טרום רכישה: תכנון תקציבי מדויק וניתוח כדאיות לפני קבלת החלטות נדל"ן משמעותיות.

השקעות נדל"ן: איתור, ייעוץ וליווי עסקאות נדל"ן מניבות להגדלת ההון העצמי.

אימון להצלחה פיננסית: הקניית כלים פרקטיים וליווי אישי להשגת יעדים כלכליים וצמיחה.

הרצאות פיננסיות: הדרכות והעשרת ידע פיננסי לארגונים, קבוצות ופרטיים.

פרטי התקשרות:

כתובת המשרד: הנפת הדגל 5, בניין "צבי צרפתי" החדש, קומה 2, נס ציונה.

טלפון משרד: 08-6100720

גיל )מנכ"ל ובעלים(: 052-344112

ענת )מנהלת המשרד(: 054-5020452

Gil@gilfinance.co.il :דוא"ל

/https://gilfinance.co :אתר אינטרנט

חיבור לרשתות החברתיות שלנו:
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